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 با سلام؛

در این جزوه آموزشی  که علاقمند به شرکت در محور کسب و کار جشنواره خوارزمی هستید، آموزان عزیزدانش

راه اندازی های آن در عمل، اصییو  با مطالعه دقیق و پیاده سییازی هر یا از مامبا ما همراه باشییید و  کاربردی -

اندازی کسب و کار مورد علاقه خود در دوران نوجوانی نهایت لذت را برده و راه از تجربهکسب و کار را فرامرفته و 

 تر در آینده آماده شوید.های بزرمتر و جذاببرای تجربه

 باشد. او پشتکار شم سهم تلاشخوارزمی جشنواره امیدواریم کسب رتبه برتر کشوری در محور کسب و کار 

 گام اول: تیم سازی
دهد. پردازی انجام میتشکیل تیم یکی از کارهای مهمی است که معمولا یا کارآفرین به طور موازی با مام ایده

ی از کند که به برخدلایل مختلفی وجود دارد که کارآفرینان و صاحبان کسب و کارها را ملزم به تشکیل تیم می

 است:این دلایل در اینجا اشاره شده 

 ؛استعدادها، تیپ شخصیتی و به تبع آن تنوع علاقمندی افراد تنوع .1

 ؛ای راه اندازی و مدیریت کسب و کاررهای مورد نیاز بتنوع مهارت .2

 ؛هاها برای یادمیری همه مهارتکمبود زمان و محدودیت عمر انسان .3

 ؛اهمیت سرعت عمل در دنیای کسب و کار .4

 پردازی، باید افراد مناسب برای تیم کاری خود را انتخاب نمایید.زمان با ایده شما نیز همبنابراین 

 :وجود دارد، که باید مورد توجه قرار دهید مهم توصیه چند کاری هایتیم موفقیت برای

 اییتوان تیم اعضای همه نیست لازم. باشند هم مکمل باید افراد هایمهارت تیم یا موفقیت برای اصولا .1

 .باشند داشته مشابه کارهای انجام

 اظهارنظر آمده، پیش مسیییا ل تمامی در باید تیم اعضیییای همه و شیییود نهادینه تیم در میریرای باید .2

 .نمایند

 .شود تقسیم تیم اعضای بین ها،توانمندی و هامهارت اساس بر وظایف باید حتما .3

 هدف هب رسیدن و کار پیشبرد و هماهنگی برای تیم اعضای بین اجرایی و مستمر کوتاه، جلسات داشتن .4

 .است ضرورت یا

 

ا ایده فوق یاحتما  موفقیت یا ایده معمولی با یا تیم قوی خیلی بیشتر از توجه داشته باشید که نکته مهم: 

 کند.العاده با یا تیم معمولی است. همین موضوع اهمیت تیم سازی را چند برابر می
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 : انتخاب ایده کسب و کاریدومگام 
 "ایده"ترین مسییهله برای یا کارآفرین یافتن یا ترین و حیاتیمهمدر کنار تیم سییازی، دانید همانطور که می

توانیم آید این اسییت که چگونه میباشیید. حا  سییوالی که پیش میاندازی کسییب و کار خود میمناسییب برای راه

 مناسب و مورد علاقه خود را پیدا کنیم؟ "ایده"

 شویم.وجود دارد که در ادامه با آنها آشنا می یابیای ایدههای مختلفی برروش

د علاقه و دغدغه خود را بشناسید. ایده مورد نظر شما باید نیاز یا مسهله مهمی برای یافتن ایده کسب و کاری بای

 تر از همه، برای انجام آن از مهارت کافی برخوردار هستید.کند و مهمرا از مروه مشتریان هدف برطرف

برای تولید کالا یا عرضییه خدمات در جامعه دو روش وجود دارد. راه او  این اسییت که کالایی را ا نکته مهم: ی

شید.  ضه به جامعه کنید و پس از آن به دنبا  یافتن بازار برای محصو  یا خدمات با تولید یا خدماتی را آماده عر

ست که به وجود نیاز و کمبودی در بازار پی بب شید. به راه دوم این ا سپس به دنبا  تولید یا ارا ه خدمات با رید و 

صو  محور و به روش دوم رویکرد بازارمحور مفته می سب و روش او  رویکرد مح ست که ک شود. البته بدیهی ا

 کاری که بازارمحور باشد، موفقیت آمیز خواهد بود.

 های یافتن ایده کسب و کارراه

 های زیر پیدا کنید:توانید ایده خود را از روشکار ندارید میاندازی کسب و امر ایده خاصی برای راه

صولات یا خدماتی را می .1 شهرها و محله درتوانید مح سی کنید و امکان ایددیدههای دیگر سفر به  ، به دقت برر

 اندازی چنین کسب و کارهایی را در منطقه خود نیز بیازمایید.راه

اندازی توانید ایده لازم برای راهروزنامه، مجله و اینترنت( نیز می تلویزیون،ها )رادیو، از تبلیغات موجود در رسانه .2

 کسب و کار خود را پیدا کنید.

 .ایده بگیرید ،شوندمیعرضه های مختلف نمایشگاه در محصولات و خدمات جدیدی کهاز  .3

و از محصولات و خدماتی که توانید هر زمان که بخواهید به آن رجوع کنید امر به اینترنت دسترسی دارید، می .4

 داندازی چنین کسب و کارهایی را در منطقه خوشود اطلاع یابید و امکان راهدر سرتاسر دنیا تولید و عرضه می

 بررسی کنید.

 دیدج اندازی کسییب و کارایده برای راه یافتنتواند منجر به داشییتن تجربه شییغلی در یا کسییب و کار نیز می .5

 باشد.
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سانهاز اخبار )به  .6 شده در ر شر  صادی( منت ها و مجلات های جمعی مثل رادیو، تلویزیون، روزنامهویژه اخبار اقت

ست سیا شوید. خیلی از تغییرات در  شیها و خطنیز غافل ن سب و کار میم شهای دولت و قوانین ک أ توانند من

 هایی برای پیدایش کسب و کارهای جدید شوند.ایده

 خودتان ایده بسازید:بیابید، اگر نتوانستید ایده خود را 

شد،همان شاره  شما خودتان نیز  مونه که ا سب و کار وجود دارد. با وجود این،  منابع متعددی برای یافتن ایده ک

 های زیر ایده کسب و کار خود را پیدا نمایید: توانید با استفاده از روشمی

برید. امر دارند که شما از انجام دادن آنها لذت میهایتان شروع کنید: کارهای زیادی وجود از علایق و سرمرمی .1

مندی در راه کسب و کارتان استفاده نمایید. احساس لذت و علاقه شما با مندید، از این علاقهبه چیزهایی علاقه

 کار کردن در آن زمینه بیشتر خواهد شد و تداوم خواهد یافت.

کاری فراموش نکنید یکی از  های خود را لیسیییت کنید:مهارت .2 یده کسیییب و  یدا کردن ا نابع مهم برای پ م

باشیید. از جمله مهارت سییاخت محصییولات هنری مختلف، مهارت های مختلف میهای شییما در حوزهمهارت

 نویسندمی، آشپزی، فن بیان، و ...

های خود را فهرست کنید. اکنون چه چیزی در بازار وجود ندارد که شما دوست چیزهای مورد نیاز و خواستنی .3

کنید، یا وسیله سرمرمی مناسب جا آن را پیدا نمیدارید موجود باشد؟ نوعی لباس با مد  خاص که شما هیچ

 های تفریح؟و مورد علاقه دانش آموزان در زنگ

های مذهبی کاری بسیار دشوار و به عنوان مثا  در حا  حاضر پیدا کردن مانتوهای محجبه و شیا برای خانم

سمیر و هزینهوقت شاخصبر ا سلامی را رعایت نماید و هم ت که هم  شش ا های روز با مد تا حدودی های پو

 انطباق داشته باشد.

توجه کنید. آیا تان بر سیییر راه عرضیییه کالا یا ارا ه خدمت وجود دارد، هایی که در اطرافبه موانع و محدودیت .4

 ها را از بین ببرید؟ توانید این محدودیتمی

شمابه عنوان مثا ، ممکن  شگاه محله  ست فرو شد،جمعه ا شخیص می ها تعطیل با شما ت  دهیددر حالی که 

 مردم در روزهای تعطیل بیشتر به خرید تمایل دارند.

های مختلف و تازه استفاده از محصولات موجود فکر کنید. فکر کنید که از کالاها و محصولات موجود چه به راه .5

 توان کرد؟های دیگری نیز میاستفاده



 

4 

هایی در حوزه فیلم و در حا  حاضیییر با پیشیییرفت تکنولویی و اینترنت و همپنین اپلیکیشییینعنوان مثا   به

 توان از لپ تاپ به عنوان تلویزیون هم استفاده نمود.سریا ، می

های مختلف مردم از نزدیا توجه کنید. آیا محصیییو  یا خدماتی وجود به علایق اجتماعی در حا  تغییر مروه .6

به علایق مروهطریق آن می دارد که از یا میتوان  پاسیییا داد؟ آ ید که سیییرمرمیهای مختلف مردم  ها و دان

شما چگونه می ست؟  ستان چی سرمرمیتفریحات دانش آموزان دبیر سب و توانید از این  ها و علایق در راه ک

 کارتان استفاده کنید؟

زیسییت، میزان تقاضییا برای اسییتفاده از ظروف  به عنوان مثا  با افزایش تمایل افراد جامعه به حفاظت از محیط

یکبار مصییرف پلاسییتیکی کاهش یافت، به همین دلیل ظروف یکبار مصییرف تجدیدپذیر میاهی تولید و عرضییه 

 شد.

تأ یر به تغییرات و پیشیییرفت .7 یا خدمات فعلی  های تکنولوییکی دقت کنید و ببینید چگونه بر محصیییولات 

ه شود؟ یا اینکمذارند. تصور کنید چگونه تکنولویی جدید باعث به وجود آمدن محصو  یا خدمات جدید میمی

 مذارند؟ یر میتکنولویی جدید چگونه در دسترسی مردم به محصولات و خدمات مورد نیازشان تأ 

شگاه ست که فرو شده ا سعه اینترنت باعث  های اینترنتی به وجود آید. در نتیجه مردم به عنوان مثا ، امروزه تو

 توانند محصولات و خدمات مورد نیاز خود را هر زمان که بخواهند، خریداری نمایند.در سراسر دنیا می

توان چنین کسیییب و ید. از خود بپرسیییید چگونه میبه کسیییب و کارهایی که اکنون وجود دارند به دقت بنگر .8

 کارهایی را تغییر داد و اصلاح کرد؟ 

شویی داده باشید احتمالاً بعد از یکی دو روز آن را وشو به خشابه عنوان مثا ، امر لباس خود را برای شست

شما میتحویل مرفته سازماندهی کنید که به جای یکی دو روز، داید. آیا  ساعت توانید طوری  ر عرض یکی دو 

 خدمات مورد نیاز مشتری را تدارک ببینید؟

شما چگونه میتان وجود دارند، اکنون در اطرافبه مشخصات کالاها و خدماتی که هم .9 توان توجه کنید. به نظر 

 مشخصات و خدمات دیگری به این محصولات اضافه کرد؟

شد، در های ضعیف استفاده میای تقویت دید چشمقبلا فقط بر های طبی توجه کنید.به عنوان مثا  به عینا

های آن، علاوه بر تقویت قدرت دید افراد، از رسیدن حالی که الان با اضافه شدن ویژمی آنتی رفلکس به شیشه

شعه کند بدون اینکه تغییر قابل توجهی های مضر آفتاب و لپ تاپ و هر وسیله دیگری به چشم جلومیری میا

 آمده باشد. در ظاهر آن به وجود
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توانید پردازی وجود دارد که میهای مختلفی نیز برای ایدهیابی که ذکر شد، تکنیاعلاوه بر منابع ایده: مهمنکته 

با استفاده از آنها ایده کسب و کاری خود را بیابید از جمله تکنیا اسکمپر، تکنیا تریز، تکنیا استخوان ماهی، 

 و ... 
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 چک لیست – : ارزیابی ایدهسومگام 
. انتخاب نماییدبرای اجرایی کردن، رسییید، باید فقط یا ایده را هایی که به ذهنتان میدر مام بعدی از بین ایده

اما برخی دیگر فاقد این شایستگی  د،اند و توانایی حل مشکل و رفع نیاز را دارنها با ارزشبرخی ایدهفقط چرا که 

 د،ارزشمن یدها تا توجه به نیاز یا مشکل مشتریان مورد ارزیابی قرار میرندها با ایده هستند. بنابراین ضروری است

سایی شتری راشود انتخاب و شنا ست که نیاز م سایی و برآورده کند و تمایل خرید را در  . بهترین ایده آن ا شنا

س بودن و عملی شدن عامل خوب معیار سنجش ایده، با توجه به دو .مشتری افزایش دهد امه مورد ت، که در ادا

 اشاره قرار مرفته است:

 :که شودارزیابی میایده زمانی خوب 

 .آن وجود داشته باشد مشتری برای .1

 (.مند، دارای توان مالی خرید و در دسترس باشند )بازار هدفقهمشتریان موجود، علا .2

 .پذیری داشته باشد نسبت به محصولات مشابه، برتری و رقابت .3

 .ارا ه دهد و بتواند در وی اشتیاق خرید ایجاد کندای برای مشتری ارزش ویژه .4

 .دلایل متعددی برای خریدن محصو  از جانب مشتریان وجود داشته باشد .5
 

 :که شودارزیابی میزمانی عملی  ایده

 .خیلی زیاد نباشدبرای شروع کسب و کار مذاری مورد نیاز  سرمایه .1

 .نباشد تولید بالاهای هزینه .2

 و نیاز به فناوری پیشرفته نداشته باشد. را اجرا کرد بتوان آنبا امکانات موجود  .3

 

هزینه تولید پایینی داشییته باشیید و نیاز به امکانات کم و ای اسییت که : بهترین ایده کسییب و کاری ایدهمهمنکته 

 بتوان آن را با قیمت بالایی در بازار به فروش رساند.
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 مشابههای بررسی نمونه -ارزیابی ایده: چهارمگام 
صو  یا ارا ه خدمت دارید،  صد تولید مح شما ق  ایدب راه ابتدای در که مهمی کارهای از یکیبدون توجه به اینکه 

سی د،یده انجام شابه هاینمونه برر سب ایده حوزه در خارجی و داخلی م شدمی خود کاری و ک از این  هدف .با

 .باشدمی دیگر هاینمونه و خود طرح ضعف و قوت نقاط بررسی، اطلاع از

 را لازم موارد همه بتوانید تا باشدمی اینترنت در دقیق جستجوی مهارت شما، برای مهارت ترینمهم مام، این در

 .آورید دست به خود طرح و ایده زمینه در مناسبی اطلاعات و کرده بررسی

 وجوه توانمی هم باز حا ، این با اسییت، بفرد منحصییر و ندارد مشییابهی نمونه هیچ شییما طرح کنیممی فرض ما

شترکی سب هایطرح بین م سه هم با را آنها و کرد پیدا کاری و ک  با ات کندمی کما شما به کار این. نمود مقای

 ار آنها ضعف نقاط خود ایده طراحی در نمایید سعی و شوید آشنا آنها ضعف و قوت نقاط و دیگر موجود هایطرح

 .میرید بهره نیز آنها قوت نقاط از و نموده برطرف

را در قالب خود نتایج  و خارجی ایده کسییب و کاری، های مشییابه داخلینمونهشییود بعد از بررسییی پیشیینهاد می

 ارا ه نمایید. جدو  زیر

 نمونه مشابه سوم نمونه مشابه دوم نمونه مشابه اول ابعاد بررسی

محصولات را از نظر کیفیت مواد 

    .داولیه و عملکرد مقایسه کنی

محصولات را از نظر زیبایی 

 .دظاهری مقایسه کنی
   

    .دها را مقایسه کنیقیمت

های افزوده را باهم مزیت

 .نیدمقایسه ک
   

های بیشتری را با دقت و جز یات زیاد بررسی نمایید، ذهن شما توانایی بیشتری برای نکته مهم: هر چقدر نمونه

 های منحصر بفرد خواهد داشت.خدمت محور( با ویژمیطراحی یا کسب و کار )محصو  محور یا 
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 (MVPتهیه نمونه اولیه ) -ارزیابی ایده گام پنجم: 
امر قصد تولید محصو  دارید، قبل از تصمیم نهایی و تولید انبوه، حداقل یا نمونه از محصو  مورد نظر خود را 

 احتمالی خود ارا ه دهید. های حداقلی طراحی و تولید نموده و آن را به مشتریانبا ویژمی

سایت خود را به صورت دستی یا با سایت دارید، حتما شمای کلی )مد  مفهومی( وباندازی وبامر هم قصد راه

 افزارهای موجود طراحی کرده و با مشتریان احتمالی خود درباره آن صحبت نمایید.استفاده از نرم

 هدف از تهیه نمونه این است که شما بتوانید:

 ؛کنید نییتعخود را از یمورد ن هیع و مقدار مواد اولنو 

  ؛خود آشنا شوید خدمت ایمحصو   دیتول ندیفرآبا 

 ؛ کنید برآوردرا  دیتول نهیهز 

 ؛ کنید برآوردرا  فروش متیق 

 ؛ کنید را تعیین فروش زانیو م دیتعداد تول 

 ؛ی را بشناسیدو مشکلات احتمال راداتیا 

 شتر اتنظر صورت امکان تغییرات مطلوبی در محصو / خدمت خود  افتیدریان احتمالی را م کنید و در 

 ؛ایجاد نمایید

 ... و
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 ایجاد ارزش و مزیت رقابتی: ششمگام 
سی نمودیدحا  که نمونه سب و کاری خود را با دقت برر شابه ایده ک ان ، زمو یا نمونه اولیه تهیه کردید های م

ست که سیده ا شنهادی ارزشمندی دهید،بجز محصو  و خدمتی که ارا ه می آن ر برای  مزیت رقابتی و ارزش پی

 شود:ها اشاره میمشتریان خود در نظر بگیرید. در ادامه به برخی از این مزیت

 شما خدمت یا محصو  بودن جدید.1

 آن مناسب قیمت.2

 شخوب عملکرد و کیفیت.3

 شفرد منحصر طراحی.4

  راحتی و سهولت.5

 (خاطر اطمینان ایجاد) ریسا کاهش.6

 (رگدی هایزمینه در) هزینه کاهش.7

  کار کامل انجام.8

 سازی سفارشی.9

 بیشتر و بهتر دسترسی.10

 برند.11

 ... و.12

 

سی نمونهنکته مهم:  شید که چگونه موقع برر شته با ضوع توجه دا شابه، و تهیه نمونه اولیه باید به این مو های م

شتریان خود ایجادمی شابه  توانید مزیت ویژه برای م صولات م شما را به جای مح صولات/ خدمات  کنید که مح

 انتخاب نمایند.

هایی مثل قیمت مناسیییب، طراحی منحصیییر بفرد و جذاب و توان ارزشدر کسیییب و کارهای دانش آموزی می

 سفارشی سازی را برای مشتریان پیاده نمود.

توانید برای مشییتری در نظر بگیرید، را نمیها ها متوجه شییدید که هیچ کدام از این ارزشامر بعد از این بررسییی

 قطعا باید ایده خود را تغییر دهید.
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 لازممقدمات تولید محصول/ ارائه خدمت و : هفتمگام 
یده اندازی اپشت سر مذاشت و در نهایت تصمیم به راهامر ایده کسب و کاری شما تمام مراحل قبلی را به خوبی 

 خود باید کارهای زیر را انجام دهید: / ارا ه خدمتتولید انبوه محصو کسب و کاری خود مرفتید، برای 

 های تولید محصول/ ارائه خدمتمحاسبه هزینه

ست شامل همه هزینه های  ابت:هزینه ضروری ا ست که فارغ از میزان تولید، برای راه اندازی کسب و کار  هایی ا

 و ... ، هزینه آموزش اولیهیزات و لوازم تولیداز جمله هزینه اجاره یا خرید کارماه، هزینه خرید تجه

 های  ابت اغلب در کسب و کارهای دانش آموزی وجود ندارد.* هزینه

 ،کند مثل هزینه مواد اولیهییر میتغ شما هایی است که بر اساس میزان تولیدهای متغیر: شامل همه هزینههزینه

 ینترنت و ...زینه انریی، تلفن و اههزینه تبلیغ، هزینه دستمزد، 

در جدولی مانند دهید، هایی را که برای تولید محصو / ارا ه خدمت انجام میهمه هزینهاز همان ابتدا نکته مهم: 

فاده است اسناد پرداختی خودتا برای محاسبه هزینه تولید یا واحد محصو  از  و نگهداری کنید بت جدو  زیر، 

 نمایید.

 ردیف شده مواد اولیه خریداری عدد، کیلو و ...( )متر،تعداد  یک واحد قیمت قیمت کل

     

     

     

     

 هاجمع هزینه 

 

 قیمت فروش محصولات/ خدمات نتعیی

مذاری محصییو  خود را مشییخص نموده و بر همین اسییاس قیمت فروش خود را در این بخش ابتدا روش قیمت

به صیییورت کلی دو روش برای قیمت مذاری وجود دارد که در جدو  زیر مورد اشیییاره قرار  مشیییخص نمایید.

 اند.مرفته

 نحوه محاسبه گذاریهای قیمتروش

 قیمت رقیب، قیمت عمده فروشی گذاری بر مبنای رقباقیمت

 قیمت تمام شده برای هر واحد محصو  + سود گذاری بر مبنای هزینهقیمت
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اسیییت، یعنی قیمت فروش براسیییاس  فوقبهترین روش تعیین قیمت فروش در عمل، تلفیق دو روش  نکته مهم:

 های تولید تعیین شود و بر اساس قیمت رقبا در بازار تعدیل شود.هزینه

 نکات مهم:

 ها کم کنید.. هزینه مواد اولیه باقی مانده را از جمع هزینه1

 استفاده میکنید، حتما جزو هزینه ها حسابش کنید.. امر از مواد اولیه موجود در منز  2

 بندی را هم اضافه کنید.. هزینه بسته3

 . امر چند مد  محصو  دارید، برای همه محصولات خود به صورت جدامانه، قیمت فروش را تعیین نمایید.4

 محصول/ خدمت تخمین تعداد تولید

باید انجام شیییود، تخمین تعداد تولید اسیییت. معیارهای  ترین کارهایی که حتما قبل از تولید انبوهیکی از مهم

 توان به موارد زیر اشاره کرد:تواند روی این تخمین ا ر بگذارند که از جمله آنها میمتعددی می

 ؛جذابیت محصو / خدمت برای مشتری .1

 ؛سختی فرآیند تولید محصو / ارا ه خدمت .2

 ؛خدمتارا ه محصو / های تولید هزینه .3

 ؛ / خدمتقیمت فروش محصو .4

 ؛به مشتریان شما دسترسیمیزان  .5

 های تبلیغ شما؛روش .6

 و ... .7

 

 تامین سرمایه مورد نیاز

مالی  تأمین هایروش جمله از. اسییت کسییب و کار رهاندازی یا ادا لازم برای راه سییرمایهآوری  تأمین مالی، جمع

اشاره  مذار جذب سرمایهو  بانادریافت وام از ، کما خانواده، کما اقوام و دوستان ،حساب شخصی توان بهمی

 .کرد
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سب و کارتان، منابع مالی مورد نیاز خود را شما  صد دارید برای راه اندازی ک شد( ق از کجا )هر چند خیلی کم با

 تأمین نمایید؟

 توضیحات مبلغ مورد نظر روش تامین منابع ردیف

1    

2    

3    

 

اندازی نمایید، میزان آورده هر یا از اعضاء و میزان و کاری راهنکته مهم: امر قصد دارید به صورت تیمی، کسب 

 سهم هر یا در سود را به صورت مکتوب تعیین نمایید.
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 انتخاب اسم برای کسب و کار: مشتهگام 
 های یا اسم خوب به شرح زیر است:یا کسب و کار موفق قطعا یا اسم مناسب و زیبا دارد که ویژمی

 ؛(حرف 13 از کمتر ترجیحا) نباشد طولانی .1

 شود؛ تلفظ و نوشته راحت .2

 ؛باشد یکسان آن نوشتن و تلفظ .3

 ؛(سایت اسم مخصوصا) نباشد محدود خاصی مکان به .4

 تلویزیون؛ موبایل، مثلا نباشد محدود خاصی محصو  به .5

 ؛نکنید استفاده عدد و تیره خط از .6

 ؛نباشد مخفف .7

 ؛شود سپرده ذهن به راحت .8

 ؛کند معنا تداعی ذهن در .9

 ؛کند اشاره شما فعالیت زمینه به .10

 باشد؛ متمایز رقبا سایر اسم از .11

 ؛کند درمیر را ذهن .12

 کالا؛ دیجی مشی، اشی مثل باشد داشته بیان آهنگ .13

 ؛راحت بماند ذهن در کلمات ترتیب و توالی .14

 ؛کنید استفاده خاص رنگ از .15
 

کلمه مرتبط با حوزه فعالیت خود را  200 کسیییب و کار خودشیییود برای انتخاب اسیییم نکته مهم: پیشییینهاد می

ساس  سپس برا سید و  سی=  الگوهای مختلفبنوی سی + فار سی= مثل )فار سی + انگلی ثل مسایت جاباما، انگلی

نمایید  ، اسامی را با هم ترکیبفارسی + انگلیسی= مثل تخفیفان، انگلیسی+فارسی= مثل دیجی کالا(اسنپ فود، 

 برسید.خود  موردپسندتا در نهایت به اسم مناسب و 
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 فروش موفق :نهمگام 
رسد که احتمالا اولین تجربه های بالا، نوبت به مرحله فروش واقعی در بازارچه مدرسه میبعد از طی کردن مام

 فروش خیلی از شماست. در اینجا چند نکته کلی برای افزایش فروش شما بیان شده است:

 بسته بندی مناسب در نظر بگیرید. با توجه ماهیت محصو  خود، برای آن خود .1

ید. .2 ید در  برای افزایش فروش خود، طرح تخفیف در نظر بگیر با باشییید، ولی  ید دا می  با طرح تخفیف ن

 های تولید را پوشش دهد.مشتری ایجاد انگیزه نموده و همپنان همه هزینه

 ترجیحا تمامی محصولات برچسب قیمت داشته باشند. .3

از جمله طراحی خیلی ویژه،  کنید اشاره بازار در موجود محصولات باخود  محصو  تمایز و اصلی مزیت به .4

 مواد اولیه متفاوت، و ...

 .کنید مقایسه مشتری برای محصولات شما به نسبت قیمت بازار مناسبتر است، حتما قیمتها را قیمتامر  .5

 .کنندنمی خرید شما از که کسانی حتی. بگذارید احترام خود مشتریان به .6

 کنید. برقرار ارتباط خود مشتریان با متعادلی نفس به اعتماد با .7

 .نمایید بررسی قبل از را هاسوا  همه دهید، اطمینان مشتری به خود محصو  مورد در .8

 .کنید سوا  مشتری نیازهای و هاخواسته از .9

 .کنید ارا ه مختلف پیشنهادهای مشتری به .10

 که بتوانید مابقی مبلغ خرید مشتری را به او برمردانید.مقداری پو  خرد به همراه خود داشته باشید  .11

 باشید. نداشته او بهمحصو   فروش در سعی کند،نمی برآورده را مشتری از نیازی شما محصو  امر .12

 .است مهم اصل دو نظم و زیبایی. بپینید ممکن نحو بهترین به را خود فروش غرفه .13

 .باشند مسلط آن تولید نحوه و محصو  جز ی و فنی اطلاعات به باید تیم اعضای همه .14

 .دهید نشان عمل در را موضوع این و کنید تقسیم تیم اعضای بین را وظایف .15

 .باشید مسلط اوضاع بر و بوده هماهنگ تیم اعضای با بازارچه در .16
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 و زیان سودمحاسبه  ارزیابی فروش از طریق :دهمگام 
 هایی که برایکار از مجموع هزینه و کسییبدرآمدهای  که افتدمی اتفاق وقتی و اسییت مالی دهسییود یا نوع فای

 :شودمحاسبه می زیر متحمل شده است، بیشتر شود. در واقع سود )زیان( از فرمو  کسب آن درآمدها

 هاکل هزینه - حاصل از فروشسود )زیان( = درآمدهای 

 بینی شدهسود پیش

 کل درآمد فروش 

 هاکل هزینه 

 )زیان( سود 

 

نکته مهم: هر کسب و کاری در فواصل زمانی مشخصی باید سود و زیان معاملات خود را محاسبه نماید. شما نیز 

)یعنی از کل مبلغ فروش خود، کل بعد از برمزاری بازارچه کسیییب و کار میزان سیییود خود را محاسیییبه نموده 

سر کنید( هزینه صورت مرفته را ک سیم  و طبق توافق قبلی، آن را بینهایی که  ضای تیم تق ا اینکه و ی نمودهاع

 .کنیدبرای توسعه کسب و کار خود هزینه 

 

 

 های روزافزونبه امید موفقیت

 قربانی


